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2024



Türkiye gereksinimleri doğrultusunda politikalar oluşturmakta ve çeşitli araçlar 
kullanmaktadır.

TÜBİTAK’ın sorumlu olduğu “büyük firmaların; tedarikçisi konumundaki KOBİ’lerin, Ar-Ge 
projelerini yönlendirdiği ve eş-finansman sağladığı bir destek programı oluşturulması”
politika tedbiri buna örnek gösterilebilir.

Çağrı Kurgusu



Çağrı Kurgusu

Proje süresi en fazla 24 ay

• Proje Önerisinin Yeşil Mutabakata Uyum 

Kapsamındaki Öncelikli Ar-Ge ve Yenilik 

Konuları* arasında olması (+8 puan)

• Geçmişte desteklenen TÜBİTAK projelerinin 

ticarileşme performansı (+5-10 puan arası)

*https://www.tubitak.gov.tr/sites/default/files/21566/db-yesil-ar-ge_ve_yenilik_konu_basliklari-v7.pdf  



Çağrı Kurgusu

• Müşterinin yeni bir ürün/süreç ihtiyacı

• Ürünün isterleri, pazar araştırması ve teknik 
yapılabilirlik, ticari başarı potansiyeli

• Tedarikçi Kuruluş, Ar-Ge ile ürünü geliştirir.

• Müşteri Kuruluş, projenin hedeflenen yönde 
yürüdüğünü takip eder.

• Proje çıktısı Müşteri ve/veya Tedarikçi tarafından 
ticarileştirilir.



Ürün/Süreç Tanımı

Ürün: Ekonomide belirli bir malzeme ve insan

hizmeti vererek meydana getirilen kullanılabilir

yarı işlenmiş veya tamamlanmış ve bir yerden

diğer bir yere taşınan şekillendirilmiş ticari

eşyadır.

Süreç: Girdileri olan, bunlara değer kazandıran

ve sonucunda çıktı elde edilen faaliyetler serisi

veya aktivitelerdir.



Çağrının Amacı

• KOBİ’lerin Ar-Ge çalışmalarını, ticarileşme olasılığı daha
yüksek konulara yönlendirmek.

• KOBİ'leri Ar-Ge çalışmalarına özendirmek. Sanayi kuruluşları
arası işbirliklerini pekiştirmek.

• Proje yönetiminde, görece daha deneyimli olan kuruluşların
bu deneyimini KOBİ’lere aktarmaları

• Eş finansman ortamı sağlayarak sanayi kuruluşlarını, Ar-Ge
faaliyetlerini desteklemeye özendirmek.

• Büyük ölçekli kuruluşlardan, ikincil (spin-off) firmalar
doğmasını özendirmek.

• Büyük ölçekli firmaların kurumsal ataletleri nedeniyle
zorlandıkları projeleri hızlı sonuçlandırabilecek KOBİ’lere
yönlendirmek.



Çağrının Mevcut Programlardan Farkları

• TÜBİTAK ve Müşteri birlikte Ar-Ge desteği verir.

• Müşteri, ürün geliştirilme süreçlerini TÜBİTAK ile birlikte takip eder.

• Müşterisi belirli ürün için Ar-Ge faaliyetleri yapılır.



Desteklenen Gider Kalemleri ve Proje Bütçesi

INFOGRAPHI
C     

Proje Bütçesi Üst Sınırı: 7.500.000 TL

Tedarikçi Kuruluş için;

• Personel Giderleri
• Seyahat Giderleri      
• Hizmet Alımı Giderleri
• Danışmanlık Giderleri 
• Alet, Teçhizat, Yazılım, Yayın Alım Giderleri      
• Malzeme ve Sarf Giderleri   

Müşteri Kuruluş için;

• Personel Giderleri
• Seyahat Giderleri

Müşteri Kuruluşun yönetim, kalite, test, validasyon, ürünün
sahada doğrulanması gibi faaliyetlerini yapan proje
personelinin giderleri (bu desteğin üst sınırı 18 adam-ay
işgücünü geçmeyecektir.) ve şehirlerarası seyahat giderleri
desteklenir.



Çağrıya Has Kurallar

• İlişkili firmalar ortak başvuru yapamaz. Fakat aynı 
fondan yatırım alan kuruluşlar bu yatırım nedeniyle 
birbirleri ile ilişkili kuruluş olarak değerlendirilmezler.

• İlişkili firmalardan alımlar desteklenmez.

• Proje ortaklarının birbirinden aldığı danışmanlık ve 
hizmet giderleri desteklenmez.

• Ticarileşme Aşamasına ait giderler desteklenmez.

• Yatırım ağırlıklı giderler desteklenmez.

• Ar-Ge çalışmaları ile doğrudan ilgili giderler desteklenir.



1707 Sipariş Ar-Ge 2024 – 1 Çağrıları

• 1707 Sipariş Ar-Ge-b 2024-1 çağrısı ile Müşteri gereksinimlerini karşılayan çözüm

önerilerinin, BİGG ya da Teknogirişim Sermayesi Desteği almış olan girişimci

KOBİ’ler tarafından Ar-Ge yolu ile ticarileşebilir çıktılara dönüştürülmesi

hedeflenmektedir.

• 1707 Sipariş Ar-Ge 2024 – 1 Çağrısı 

• 1707 BİGG Ortaklı Sipariş Ar-Ge 2024 - 1Çağrısı 



Sipariş Ar-Ge Çağrılarının Destek Oranları

1707 Çağrıları TÜBİTAK Müşteri
Kuruluş

Tedarikçi
Kuruluş

Ön Ödeme

Sipariş Ar-Ge %40 %40 %20 Yok

BİGG Ortaklı Sipariş Ar-Ge %50 %40 %10 Var (yalnızca BİGG yada
Teknogirişim desteği alan 
firma için)

Müşteri, projenin gidişatını ve giderlerin uygunluğunu değerlendirir. Tedarikçi KOBİ

ile mutabık kaldıktan sonra TÜBİTAK'a sunulacak tutarı belirler.

Müşteri kuruluş dönemsel harcama tutarının % 40’ını tedarikçi KOBİ'nin hesabına

yatırır.

TÜBİTAK izleyici görevlendirerek değerlendirir ve Dönemsel Desteklemeye Esas

Harcama tutarını belirler ve bu tutarının %40'ını Tedarikçi KOBİ'ye öder.



Destek Ödemesi Örneği

2024-1 Dönemi için destek miktarları:

Tedarikçinin ilk dönem harcaması: 100.000 TL

Müşteri Kuruluşun vereceği destek: 40.000 TL

TÜBİTAK’ın vereceği destek: 40.000 TL

Tedarikçinin vereceği destek: 20.000 TL

Müşterinin ilk dönem harcaması: 10.000 TL

Müşteri Kuruluşun vereceği destek: 6.000 TL

TÜBİTAK’ın vereceği destek: 4.000 TL

Tedarikçinin vereceği destek: 0 TL

Örnek:
Proje Bütçesi: 7.500.000 TL
Proje Süresi : 24 ay
İlk dönem: 2024-1



İşbirliği Yapısı

• Müşteri ve Tedarikçi Kuruluş ortak bir proje sunar. 

• Müşteri ve tedarikçi kuruluş işbirliği sözleşmesi imzalar. 
Ticarileşme sorumlusu belirtilir. 

• İşbirliği Sözleşmesinin proje önerisi gönderilirken imzalı 
olması zorunlu değildir. Ancak kabul edilen projeler için 
hem Müşteri hem de Tedarikçi kuruluş(lar) tarafından 
imzalanmış olan işbirliği sözleşmesi, proje sözleşmesi 
imzalanana kadar iletilmelidir.

• Projenin ekinde Teknik ve Ekonomik Plan sunulur.



Ticarileşme Sorumlusu

• Proje çıktısı ürünün Müşteri Kuruluş ve/veya Tedarikçi Kuruluş tarafından pazara
sunularak ticarileştirilmesi beklenecektir.

• Proje çıktısının bir süreç olması ya da yalnızca Müşteri tarafından kullanılması
halinde geliştirilen çıktının mevcut duruma ya da benzerlerine göre belirgin derece
iyileşmiş ekonomik getiri sağlaması ve Müşteri Kuruluş tarafından kullanılması
beklenecektir.



TEYDEB Süreçleri –
Proje Konusuna Uygun Lisans Mezunu (Müşteri Kuruluş)

Çağrı duyurusu:
Müşteri Kuruluşta ve Tedarikçi Kuruluşta proje
konusu ile ilgili en az lisans derecesine sahip asgari
bir proje personelinin bulunması zorunludur.

Müşteri Kuruluşun önemli bir görevi:

Tedarikçinin projeyi doğru yürüttüğünü izlemek.



Çağrı Takvimi

Çağrı Dönemleri : 1. Çağrı Dönemi 2. Çağrı Dönemi 3. Çağrı Dönemi

Çağrı Açılış Tarihi : 19 Ocak 2024 01 Mayıs 2024 01 Ekim 2024

Kuruluş Bazlı Ön Kayıt

Son Tarihi
: 29 Şubat 2024 27 Haziran 2024 28 Kasım 2024

Çağrı Kapanış Tarihi : 04 Mart 2024 30 Haziran 2024 30 Kasım 2024

UYARI: Ayrıntılar için çağrı duyurusuna bakınız



Geliştirilebilir Proje Yaklaşımı

Güçlü bir yenilikçi teknolojik içerik ve/veya ticarileşme/yeşil 
mutabakata uyum potansiyeli olmasına rağmen proje 
başvurusuna bunu yeterince yansıtamamış projeler, 

Geliştirilebilir Proje olarak nitelendirilmiştir. 

Bu projeler için ret kararı almak yerine revizyona 
açılarak tespit edilen eksikliklerin tamamlanmasına 

ve yeniden değerlendirme yapılmasına imkan 
sağlanacaktır. 



Proje Örnekleri

Örnek -1 Örnek - 2 



Yardımcı Belgeler

https://tubitak.gov.tr/tr/destekler/sanayi/ulusal-destek-programlari



Program Mevzuatı



Yardımcı Kılavuzlar



Bilgilendirme



Twitter Hesabı

@tubitakteydeb



İletişim Bilgileri



Teşekkürler


